:Vas a negociar

con un proveedor?

Los datos sobre tu negocio
que necesitas para tener ventaja

NEGOCIACION
CON PROVEEDORES

[Z Mas informacign

@ Mejores condiciones
@ Menos riesgos

@ Mas rentabitiggag

Si él conoce tus nimeros y tu no los tienes claros,
la negociacion empieza con ventaja para él.

m LO QUE LE COMPRAS m TU RAPEL m SUS PLAZOS
En los ultimos 12 meses Antes de hablar de precio, DE ENTREGA
sabes exactamente Compara lo que promete
dénde estas. con lo que realmente cumple.
® Tramo actual € i i
® Total comprado € @ Plazo prometido dias
® Compras acumuladas € ® Plazo real medio dias
#® N°de pedidos
@ Siguiente tramo € f
DIFERENCIA d
® Importe medio por pedido o
® Mejora de rappel %
® % sobre tus compras totales %
sl ® Pedidos retrasados
= i H ]
¢Cuanto dinero hay en juego? @ Mayor retraso dise
UMBRAL DELTRAMO ¥ % RAPEL = € POTENCIALES
Saber tu volumen real te da @ Los datos convierten una impresion
fuerza para negociar. X g &n un argumento.
m DEVOLUCIONES E TU DEPENDENCIA m ¢QUE QUIERES
E INCIDENCIAS e el : CONSEGUIR?
@ Ten claro qué problemas proveedor en tu negocio? Define tu objetivo antes
has tenido. de sentarte.
® N° de devoluciones % de tus compras que OBJETIVO PRINCIPAL (marca uno)
concentra este proveedor [ Mejor precio [[] Condiciones de pago
@ N°de incidencias 3 o -
% [ Mejor rappel [_] Menos incidencias
® Referencias con mas problemas [] Mejores plazos O ore:
@ Tiempo medio de resolucion dias iEstoy demasiado 2Estoy repartiendo RESULTADO MINIMO QUE ASPIRAS A CONSEGUIR:
concentrado? demasiado mi
@ Coste de devoluciones/incidencias € 2 volumen?
. s S MARGEN DE NEGOCIACION:
222~ a223
Cuantifica los problemas
para negociar soluciones. El equillbrio también te da fuerza Si sabes queé quieres, es mas facil
para negociar. conseguirlo.

ANTES DE LA REUNION, COMPRUEBA QUE TIENES TODO ESTO

B © p & @

Datos de los 56 cudnto le { Séen quétramo He comparado plaze Tengo regisiradas 5é qué porcentaje Sé qué quiero
GHimos 12 meses he comprade : derappel estoy prometido y plazo mis incidencias y de mis compras conseguir en la
exactamente © yeudnto me falta real devoluciones representa reunién

i Control Integral es el software especializado en ferreterias, almacenes
Los datos te dan claridad. de material de construccion y negocios de suministro industrial que
La claridad te da ventaja. puede ayudarte a centralizar y organizar la informacion de tu negocio
para que juegue en tu favor. Nosotros “hablamos ferretero”

~uy &. 911681221 . SOLICITA TU
. DEMO GRATUITA
Soluciones Globales @ info@solucionesglobales.es EN TUS
Informatica y Comunicaciones > INSTALACIONES

(> www.solucionesglobales.es
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